
河辺よしろう（かわべ よしろう） プロフィール

1986年 日本大学卒業後渡米。 クラーク大学にてマーケティングを専攻。世界３０カ国以上を一人旅。
1988年 上場の食品会社に入社。食品の商品開発研究員、企画営業として新商品開発に携わる。
1990年 渡豪してユダヤ人経営者、華僑経営者のもとで経営やマネジメントを学ぶ。
1992年 東証一部上場の大手財閥系商社に企画営業職として就職。
1999年 リクルート社の「アントレ」誌上で投資を呼びかけ約4,000万円を集める。

東京青山でオーガニックレストラン＆コンサルティング会社を設立。専務取締役として約１年半で資
本金約１億円、従業員数１２０名を超える会社に成長させ、海外にも進出。急成長の過程で様々な
経営の問に題直面。ランチェスター経営の第一人者である竹田陽一氏と運命的な出会いをする。

2004年 役員を退任。
自ら起業した会社の保有株式をすべて売却しランチェスターマネジメント株式会社を設立。

現 在 ありふれた商売をキャッシュフローマシンに変える中京地区No.1のビジネスモデルプロデューサー。
社員3人の電気屋さんから従業員13万人の大手部品メーカーまで幅広く指導。
500社以上を再生させたコンサルティングの経験から斬新なアイディアで新規事業の開発、
事業リノベーション（事業再構築）によるビジネスモデル構築をする手腕には定評がある。
全国の商工会議所、銀行などで年間200回を超える講演家として、またラジオなどのレギュラーコメ

ンテーターとしても活躍中！

ランチェスターマネジメント株式会社

代表取締役 ビジネスモデルプロデューサー

【実績】
愛知県中小企業家同友会、岐阜県樹脂工業組合、十六銀行、（株）ダスキン、徳島法人会、（株）パソナテック、（株）鴻池組、
（株）共立総合研究所、 日本青年会議所、長浜信用金庫、プルデンシャル生命保険、稲田会計事務所、岐阜県産業経済振

興センター、熊谷法人会、岐阜県中小企業家同友会、大分銀行、（財）滋賀県産業支援プラザ、かがわ中小企業応援セン
ター、アヴァンティ（株）、愛知県中小企業家同友会、岐阜県印刷業組合、（社）中部産業連盟 など、その他多数。

著書「社長さん！税理士の言うとおりにしていたら、会社つぶれますよ！」（WAVE出版）アマゾン書籍部門総合第１位

「小さな会社が利益3倍！10倍！逆転の法則」（ソフトバンククリエイティブ）アマゾン書籍部門中小企業経営部門１位

【 略歴 】

日本の会社の７０％は赤字です。経営者にとっての仕事術とは「願望・熱意」を持つこと、そこか
ら導き出される「目的・目標」をはっきりさせること。そしてそれを実現させるための「戦略」をしっ
かり決めて、日々の営みの中で繰り返し行う「戦術」に落とし込むこと。「出口の見えない」と言わ
れる今の時代だからこそ、経営者や管理職のみならず明日を担うビジネスパーソンの若い人た
ちにも戦略的な仕事の進め方や人生の歩き方を伝え、糧にしてほしい。
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研修は究極のエンターテイメント！

詳しく
は・・・

【テーマ】 ・「経常利益を３倍にするランチェスターマーケティング」

・ 「利益３倍！１０倍！中小企業 逆転の法則」

・ 「即戦力！営業社員養成講座」

・ 「顧客創造のビジネスモデルの作り方」

・「個人も会社も目に見えない資産価値を作れ！」

・「最強のランチェスター経営戦略の取説」

・「何を」「どこで」「誰に」「どうやって」売るのかを決める
・営業は「経費」じゃなくて「投資」
・「イノベーション」より「リノベーション」
・ビジネスモデルの「４つのマトリクス」
・「売れない」ではなく「買わない」の法則
・お客様は３度評価する
・経営を見える化する「５つの数字」
・社員教育は「求める役割」と「期待すべき成果」

【内容抜粋】


